La nouvelle organisation commerciale

La nouvelle organisation commerciale en régions réunit I'ensemble des
metiers au sein d'un seul réseau, misant ainsi sur une approche globale
des besoins des clients et des partenaires.

32 implantations commerciales, au sein de 13 Directions Régionales des
Ventes (DRV) sont réparties sur I'ensemble du territoire. Des équipes
commerciales distinctes sont destinées a l'approche des partenaires
(constructeurs-distributeurs de matériels).

Ces DRV exercent tous les métiers du leasing pour I'ensemble des
marchés servis : immobilier, industrie, technologies, automobile,
collectivités publiques et developpement durable, proposant ainsi des
solutions standards ou "sur-mesure".
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